nepremiénine tujcev

AngleZi so v Sloveniji nasli mir
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Dan Bendall: »Veéina zane premisljevati o nakupu slovenske nepremi¢nine takoj po dopustu v tej prijazni drzavi.«

Think Slovenija Limited je
britansko podjetje, ki Britan-
cem posreduje pri nakupu
nepremicnin v Sloveniji. Last-
nik agencije je Dan Bendall. Z
7eno Pio Tuma Bendall imata
v Sloveniji spleteno siroko
mrezo, ki vklju¢uje nepremic-
ninske agencije, ponudnike
turisticne dejavnosti in druge
partnerje. Strankam se po-
svecata individualno, glede
na njihove zelje in potrebe,
pravi Dan Bendall.

Zakaj AngleZi kupujejo nepre-
miénine v Sloveniji? Kaj je njihov
glavni motiv?

Terneljni motiv vidijo predvsem v
dolgoroéni finanéni nalozbi, vendar
obstajajo tudi drugi razlogi. Ugaja jim
je predvsem narava in mirno okalje,
v katerem se lahko sprostijo in naj-
dejo svoj mir ter veliko moznosti za
iportne aktivnosti v naravi. Slovenija
je majhna dezela, a tako raznolika, da
bi ¢lovek lahko skoraj v istem dnevu
osvojil najvigji vrh Triglava in se nato
osvesil v Jadranskem morju. AngleZi
vidijo Slovenijo kot gospodarsko in
politiéno stabilno drzavo. Ugaja jim
prijaznost in gostoljubje domacinov.
Pomembno viogo pri nakupu ne-
premiénin vsekakor predstavija tudi
ekonomski motiv.

Iz povedanega lahko sklepam, da
se vase stranke za nakup nepre-
miénine odloéajo Sele potem, ko
obiséejo naso dezZelo in spoznajo
njene lepote.

Ja, tako je.Ve¢ina zacne premisljevatio
nakupu po dopustu v Sloveniji.

Nekatere agencije oglasujejo Slo-
venijo kot biser Balkana, kot deZelo
priloznosti na trgu nepremicnin.
Kako jo predstavijate vi?

Kot sem Ze dejal, se vecina nasih
kupcev odloti za nakup nepremicnin
po obisku vade prelepe dezele, tako
da sami precej dobro vedo, kakine
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Vetini ugaja predvsem to, da

i

pri vas, sp

vedno Zivite umirjeno Zivljenje, brez vegjih stresov.«

Pia Tuma Bendall pomaga v soprogovem podijetju plesti 3iroko mreZo,
ki vkljuZuje nepremicninske agencije, ponudnike turisti¢ne dejavnosti

in druge partnerje.

naravne lepote jim ponuja, kaksne na-
&ine sproécanja in Sportne aktivnosti,
Navdudeni so nad prijaznostjo ljudi.
Veliko udobje jim predstavija tudi to,
da vetina Slovencev razume angleski
jezik. Tako kot v drugih agencijah tudi
pri nas menimo, da je nakup nepre-
mi¢nine dobra dolgorotna nalozba.

Na vasi spletni strani oglasujete
nepremicnine iz vse Slovenije. Na
katerem obmodju jih najvec pro-
date?

Najvet jih prodamo na Gorenjskem in
na severnem Primorskem.

Zakaj pa se odlocajo ravno za ta

del Slovenije? Jih morda pritegnejo
gore in bliZzina smucisc?

Lahko bi rekel, da vedino pritegne k
nakupu prav zdravo, naravno in pa
tudi varno okolje v teh krajih.

Ali sta morda koga nasa dezela
in na$ nacin Zivljenja tako pri-
tegnila, da je zamenjal vikend za
svoj dom?

Nekaj Britancev se je Ze preselilo v
Slovenijo, nekateri pa imajo resen na-

men. Sprememba bivalidca ni ravno’

enostavna, saj ljudje potrebujejo mal-
ce veé ¢asa za tako odloditev. Vedini
ugaja predvsem to, da pri vas, sploh
na dezeli, de vedno Zivite umirjeno
Zivljenje, brez vegjih stresov. To deluje
pomirjujoée predvsem na ljudi, ki
imajo hiter, pogosto prehiter tempo
#ivljenja v vecjih mestih.

Kaj menite na splo$no o cenah
nepremiénin, ali zaradi prisotnosti
tujih kupcev njihova cena raste?

Menim, da cene nepremicnin ne
rastejo zaradi prisotnosti tujcev, ker
jih 3e vedno ni veliko. Glede rasti cen

bi rekel tudi, da ima njihova rast do-
lo¢ene meje.V Kranjski Gori, na primer,
smo v preteklosti zabeleZili skokovito
rast cen, vendar pa je bila posledica
te rasti upad povprasevanja po ne-
premiéninah. Tudi rast nepremicnin
ima doloc¢ene meje v dolo¢enem
obdobju. R

So tujci za nepremicnine pripravlje-
ni plaéati vec kot Slovenci?

Ne bi rekel, da so pripravijeni placat
ve. Vsaj ée sodim po nasih strankah.
Vetina se pred nakupom posvetuje,
ali je nepremi¢nina vredna nakupa in
koliko denarja bo treba vioZiti v njeno
prenovo.Vegina nasih strank zeli kupit
tradicionalno hiso, saj se tako pocutijo
bolj povezane z okoljem in nacinom
Fivljenja v kraju, kjer nepremicnina
lezi. Nikakor ne. morem reci, da sa
pripravijeni za nepremi¢nine placat
ved kot Slovenci in da dvigujejo cene
nepremicninam.

Kaksen odnos imajo po vasem
mnenju AngleZi do Slovenije in
Slovencev? Kaj menijo o nas, o nasi
kulturi, nasih navadah?

Nage stranke so povecini zelo od-
prti ljudje, tako da se kar hitro Zlijejo
z okoljem in nimajo nikakrénih tezav.
Seveda pa tudi tu obstajajo izjeme,
vendar so zelo redke.

Na sploéno se zdi Britancem Slovenija
dezela prijaznih ljudi, s kulturo, ki jim
ni tuja. Zdi se, da je po njihovi mer
to, da Slovenija ni tako potro3niske
naravnana kot Velika Britanija. Ugajz
jim je tudi majhnost deZele in osebni
odnos, ki ga imajo ljudje med seboj
predvsem pa to, da 3e vedno v velik
meri, predvsem na dezeli, denar ni
edino merilo, ampak znajo ljudje cenit:
tudi druge vrednote.

Dejali ste, da se vasi kupci pogosto
odloéajo za nakup nepremicnin
ravno zaradi blizine smucisc. Kajna
splosno menijo o nasih smuciscih?
Vegina je smuéala Ze na vecjih smu-
giseih, na primer v Franciji in Svici
Vendar pa menim, da so vada smuciséa
idealna za zacetnike in druzine.

Maja Lenaréic




